
Mitarbeiter im Marketing + Vertrieb (m/w/d) 

Die Nivell GmbH ist ein dynamisches und erfolgreiches mittelständisches Tochterunterneh-

men der schweizer Nivell AG. Als Hersteller von Präzisionsnivellierkeilen, Isolationselemen-

ten und Nivellierfüßen für Werkzeugmaschinen und Anlagen aller Art nehmen wir im weltwei-

ten Wettbewerb die Leader-Position ein. 

Zur Verstärkung unseres Teams am Standort Geislingen suchen wir zum nächstmöglichen 

Zeitpunkt einen: 

Mitarbeiter im Marketing + Vertrieb (m/w/d) 

Ihre Aufgaben:

• Technische Beratung und Betreuung von Kunden

• Unterstützung bei der Gewinnung von neuen Kunden

• Betreuung des technischen Vertriebs

• Durchführung von Kalkulationen

• Erstellung von Angeboten

• Organisation von Werbeaktionen und Messeauftritten

• Pflege und Betreuung der Social-Media-Kanäle (XING, LinkedIn, etc.)

Das bringen Sie mit: 

• Sie haben eine abgeschlossene technische Ausbildung mit BWL-Erfahrung

und sind offen für den Vertrieb

• Sie kennen sich mit den modernen Sozialen Medien aus (XING, LinkedIn, etc.)

• Sie sind mutig und kreativ

• Sie arbeiten selbstständig

• Sie besitzen die Bereitschaft zu reisen

• Sie beherrschen Deutsch und Englisch in Wort und Schrift. Französisch

kenntnisse sind ebenfalls von Vorteil

Das erwartet Sie: 

• Eine abwechslungsreiche und anspruchsvolle Aufgabe

• Persönliche Entwicklungs- und Entfaltungsmöglichkeiten

• Selbständiger und eigenverantwortlicher Aufgabenbereich

• Eine sehr attraktive Vergütung

• Möglichkeit auf Homeoffice

Stellenumfang: Vollzeit, unbefristet

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung. Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen 

sen-den Sie bitte an: patrick.lang@nivell.com

Ausw
Textfeld
Handelsvertreter/inWir suchen Sie als Verstärkung unseres Verkaufsteams für folgende Gebiete:•    Norddeutschland•    Ostdeutschland•    Schweiz (deutsch)•    Schweiz (italienisch)•    Dänemark•    Skandinavien•    Großbritannien•    Osteuropa•    Portugal•    TürkeiIhre Aufgaben:•    Sie vermarkten als selbständiger Unternehmer das gesamte Produkt-Portfolio•    Sie entwickeln eigenständig innovative Vertriebsstrategien•    Eigenständige Bearbeitung Ihres Verkaufsgebietes•    Betreuung der KundenDas bringen Sie mit•    Sie sind ein Vertriebsprofi•    Sie sind kommunikativ•    Sie haben ehrgeizige Ziele•    Sie können mit Begeisterung präsentieren, Emotionen wecken, nachhaltig verkaufen und        haben Spaß an der Arbeit mit Menschen•    Sie denken unternehmerisch, sind initiativ und übernehmen gerne Verantwortung•    Sie wollen einen spannenden Job, der Spaß macht, Sie täglich neu motiviert und fordertDas erwartet Sie:•    Eine abwechslungsreiche und anspruchsvolle Aufgabe •    Ein eigenes Verkaufsgebiet•    Persönliche Entwicklungs- und Entfaltungsmöglichkeiten•    Selbständiger und eigenverantwortlicher Aufgabenbereich •    Eine sehr attraktive Vergütung
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